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当�の
価�戦略について
株式��トライフル

CEO 久野華�



当�の事業について

当�の主事業は�国����材の��と�材��です。�にMICE

領域での単発の�材��に�みを持ち、�業から７年で38カ国に

�開。3000��上の��者を�め、⼤使�や⼤⼿�業への���

�がございます。









③��を�ぐ戦略

為替動向を味�につけるために⾏なっている

��クライアント�得�策

②価���について

価�上昇の��とそれをどう価���しクラ

イアントに��しているか

①付�価�の付け�

⼩�模の��が⾃�のサービスに付�価�を

つけ価�を上げる戦略

�⽇お�しする内�



【希�性】

ニッチでトップを狙う

⼩�模の��が⼤⼿との��に�つには希�性が⼤事。弊�では①

��に優れたマルチリンガル�材②��の現地�材③英�で��が

できる⽇�の�材エージェントなどを打ち�している。

【�場の��】

レッドオーシャンの中のブルーオーシャン

⼀⾒⼿をつけにくいレッドオーシャンの�場だが⼩�模の��が�

場を作り�すことは�しいので、�気の�場の中で�も⼿をつけて

ないポジションを�すことが⼤事。

①付�価�の付け�

⇨SEO�策、SNS等WEBを活⽤し�知度を�める



他�との�別�





②価���について

為替�動

��現地�件の場�、為替�動やによる��を⼤き

く受ける。そのため為替�動を⾒�んだ�で価�を

決�せざるを得ない

�件�の��

コロナ�で�くのフリーランスが�業に�い

�まれ、�件�が2000円/⽇�度上昇。

�価にそのまま�映される。

- 価�上昇の�� -



クライアントにも共有
価�決�のロジックを



国�クライアントの平�単価は国内クライアントの�1.6�。国�ク

ライアントを�やすことで、⾃動的に単価を⼤きく上げることがで

きる。

現在�1�ほどが国�クライアント。��クライアントの��を⾏な

っている��⾃体が�ないため、��を⾏うだけでもある�度の�

�が⾒�める。

③��を�ぐ戦略

�界中のキャスティングエージェンシーの��サイトでも

��価を�得している



����価�を�えるための�策







�⽇はご��ありがとうございました

お問�せ等は下�よりお願いします。

@hanakokuno50

@HanakoKuno

@KunoHanako

@hana_travelbeauty

Email:inquiry@tryfull12.com
TEL:03-6912-2791


